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Saglam bir 1thracat stratejis1 kurmak
icin: DIS PAZAR ARASTIRMASI

Neden Yapiyoruz?
* Thracat kararimiz dogru mu?
* Hedef pazar secimimiz dogru mu?

Ne elde edecegiz?
* Hedef pazarda Urlne talep var mi?
* Bizim urnumduzu alacaklar mi?




DIS PAZAR ARASTIRMASI

Nasil Yapilir?
* Masa bas! arastirmasi
* Alan arastirmasi




MASA BASI ARASTIRMASI

1.Urtintin 6zellikleri / dis ticaret siniflandirmasi
2.Hedef pazardaki tiketim (pazarin bdydikligu, bolimleri,
egilimler, tiketim egilimleri)

3.Heca
4.Hed

5.Hec

ef pazarda Uretim, ithalat, ihracat
ef pazarda ticaretin yapisi (dagitim kanallari)
ef pazara qiris (kalite standartiari, ambalajlama,

/saretleme, etiketleme, cevre ile ilgili kisitlamalar, glimrik
vergileri, kotala;, ddeme yontemleri, teslimat kosullari,vs)
6.Hedef pazarda fiyatlar ve kar marijlar, fiyat bilgisi icin
kaynaklar

/.Hedef pazardaki ticari yayinlar + fuarlar

8.Hedef pazardaki potansiyel alicilarin + ilgili kurum ve
kuruluslarin adresleri



Ornek Bir Dis Pazar Arastirmasinda Yararlanilabilecek
Web Sitesi ve Yayinlar

Uriin Siniflandirmasi: HS No

www.gumrukler.gov.tr

Dis Ticaret Istatistikleri ve Pazar Bilgileri

- Ticaret Bakanligi Urtin/Ulke ve Yerinde Pazar Arastirmalar

(www.ticaret.org.tr)

- Ticaret Bakanhgi Web Pazara Girig Servisi

(www.ticaret.gov.tr/pazaraqiris)

- Ulke Raporlar (wwvv.ticaret.gov.tr/yurtdisi-teskilati)

- Arastirma ve Raporlar (www.ticaret.gov.tr/istatistikler/arastirma-ve-
raporlar)

- Pazara Girig (https://www.ticaret.gov.tr/ihracat/pazara-giris)

- Turkiye Ihracatcilar Meclisi (http://wwwv.tim.org.tr/tr/inracat-inracat-
rehberi.html)

- Bilgi Kaynaklari Rehberi (https://www.ticaret.gov.tr/inracat/ticari-
firsatlar/ticari-bilgi-kaynaklari-rehberi)

- Yurt disindaki Ticaret Musavirlikleri ( www.musavirlikler.gov.ir)



http://www.igeme.org.tr/
http://www.ticaret.gov.tr/pazaragiris
http://www.ticaret.gov.tr/yurtdisi-teskilati
http://www.ticaret.gov.tr/istatistikler/arastirma-ve-raporlar
http://www.tim.org.tr/tr/ihracat-ihracat-rehberi.html
http://www.musavirlikler.gov.tr/

Dis Ticaret istatistikleri ve Pazar Bilgileri

- ITC(International Trade Center) web sitesinden Aggregated Trade
Statistics basligi altinda bulunabilir ( ),

- ITC Market Analysis Tools - Market Access Map
(www.macmap.org)

-Export Helpdesk (www.investmentmap.org)
-Doing Business (doingbusiness.org)

- World Trade Atlas:

- Dis Ekonomik lliskiler Kurulu DEIK, tlke raporlari

. The Economist Intelligence Unit,
- Global Market Information Database,
- ABD Ticaret Bakanhgi http://www.tradeport.org,

- ABD Tarim bakanligi
- ABD dis ticaret istatistikleri:
- ABD imalat sanayi uretim:


http://www.intracen.org.tr/
http://trademap.net/
http://www.gtis.com/gta
http://www.deik.org.tr/
http://www.eiu.com/
http://www.euromonitor.com/
http://www.ita.doc.gov/
http://www.fas.usda.gov/
http://dataweb.usitc.gov/
http://www.statusa.gov/

Dis Ticaret istatistikleri ve Pazar Bilgileri

OECD’nin aye Jdlkelerle ilgili ekonomik ve sosyal
istatistiklerine “ Main Economic Indicators™ basligi altinda
ulasilabilir ( )

- Birlesmis Milletler web sitesinden “The Human Development
Report” ve “UNESCO Statistical Yearbook “ basligi altinda
eqitim, nufus, ekonomi ve kulturle ilgili verilere ulasilir

( )

- Hollanda'nin Ithalati Geligtirme Merkezi

- Ingiltere Ticareti Gelistirme Kurulusu:

- Kanada: http://strategis.ic.gc.ca,
- Japonya:
- BDT ulkeleri ve Rusya:http:www.itaiep.doc.gov/bisnis,

- Cin’le ilgili ekonomi ve nlfus istatistikleri:China Statistical
Inf.Network ( )
- Australian Trade Commission.


http://www.oecd.org/
http://www.un.org/
http://www.cbi.nl/
http://www.tradepartners.gov.uk/
http://www.infoexport.gc.ca/
http://www.jetro.go.jp/
http://www.bisnis.doc.gov/
http://www.stats.gov.cn/
http://www.austrade.gov.au/

Gumruk vergileri

Diinya Gumrik Orgutt (http://www.wcoomd.org/)
- ITC Market Access Data Base
( )
- AB ve Diger Ulkeler Gim.Ver:EU Market Access
Data Base
- ABD gumruk verqileri:
Rusya (Moskova Ticaret Mdusavirligimizin web
sayfasi) :
- Japonya.
- Asya Pasifikulkeleri:
Cin:State Economic and Trade Commission

( )



http://www.dtm.gov.tr/pazaragiris
http://www.mkaccdb.eu.int/
http://dataweb.usitc.gov/
http://www.turkishline.ru/
http://www.jetro.go.jp/
http://www.apectariff.org/
http://www.setc.gov.cn/

Standardlar

- Uluslararasi Standardizasyon Orguit(i
( )

- Amerikan Ulusal Standardlar Enstitusu

- Avrupa Birligi ,
- Avrupa Standardizasyon Komitesi

- Avrupa Elektroteknik Standardizasyon Komitesi,

- Avrupa Telekominikasyon Standardlari Enstitisu



http://www.iso.ch/
http://www.ansi.org/
http://europa.eu.int/business
http://www.cenorm.be/
http://www.cenelec.be/
http://www.etsi.org/

Fiyat Bilgisi

- International Trade Center:

- Metal fiyatlari: Metal Bulletin

- Kimyasal Maddelerin Fiyatlari: Chemical Marketing
Reporter

- Endustriyel mineraller: Industrial Minerals

- Tarim urunleri: Public Ledger; Food News



http://www.pmaps.org/mns

Hedef pazardaki uretici/thalatgi/alici/satici/hizmet saglayici firmalar

- Kompass ( ). Dunya geneli uUretici, ihracatcl,
ithalatgl, distributor ve servis saglayici firmalar

‘BizEurope ( ). Sektorel dunya genel
ithalatci ve distribGtor

- Europages ( ). Avrupa

- Thomas Register ( ) : Kuzey Amerika sanayi
urunleri

- Uretici ve tedarikgi bilgileri ( ). Dunya

sanayi urunleri uretici ve tedarikgileri
- Arap Dunyasi:

- Orta Dogu ulkeleri:

- Tark Cumhuriyetleri:

- Merkezi ve Dogu Avrupa:

- Birlesik Arap Emirlikleri:

- Cin: Business China

- China Sources (kayit zorunlulugu var)
- Almanya:

- Tayvan:

- Iran:


http://www.kompass.com/
http://www.bizeeurope.com/
http://www.europages.com/
http://www.thomasnet.com/
http://www.thomasglobal.com/
http://www.arabia.com/
http://www.ameinfo.com/
http://www.bisnis.doc.gov/
http://www.mac.doc.gov/
http://www.nationalpinkpages.com/
http://www.businesschina.com/
http://www.china.globalsources.com/
http://www.bfai.de/
http://www.cetra.org.tw/
http://www.iranyellowpages.net/

http://www.Alibaba.com
http://www.Worldbid.com
http://www.manufacturers.com.tw
http://www.Trade-India.com
http://www.EC21.com
http://www.Made-in-China.com
http://www.ECPlaza.net
http://www.HollandExports.com
http://www.AllProducts.com
http://www.WAND.com
http://www.RusBiz.com
http://www.Silkroad21.com
http://www.TradeEasy.com
http://www.Tpage.com

B2B (Genel)



http://disticaretdunyasi.blogcu.com/ticaret-siteleri/1039339

http://www.TOasis.com
http://www.Informest.it
http://www.Exporters.com.sg
http://www.ECKorea.net
http://www.Serralntl.com
http://www.aernet.com
http://www.Trade-Venezuela.com
http://www.dgMarket.com
http://www.BusyTrade.com
http://www.LatinExport.com
http://www.ExportBureau.com
http://www.PlanetBiz.com
http://www.Offer21.com
http://www.docexport.com

http://www.Mimolworld.com



http://www.ChamberPASS.com
http://www.Tradelead.com
http://www.Bidmix.com
http://www.E-WorldTrade.com
http://www.NAFTAconnect.com
http://www.MFGTrade.com
http://www.AllProducts.com
http://www.Fuzing.com
http://www.tradenet.com
http://www.GlobalContact.com
http://www.C-me.com
http://www.B2Gplace.com
http://www.Intbit.com
http://www.eBizAsiaLink.com
http://www.TradeBIG.com
http://www.ECBizz.com

http://www.Importers.com



m  http://www.1WorldLink.com

m http://www.exporters.com.tw

m http://www.ATradeSource.com

m http://www.PeruMarketplaces.com
m  http://www.India-Exports.com

m http://www.TBC-world.com

m http://www.ecEmirates.com
mhttp://www.Age.co.il

m http://www.ExportCourier.co.uk
m  http://www.ExportPages.com

m http://www.China-Suppliers.com
m http://www.wwen.com

m http://www.SupplierList.com

m http://www.abcexports.com

m http://www.americantracde.com
m http://www.BombayHarbor.com
m http://www.TradeLion.com

m http://www.Noblegc.com

m http://www.eTradeShow.org




http://www.SupplierWorldWide.com
http://www.Trade-Revenues.com
http://www.LatinCompass.com

http://www.esourceAmerica.com
http://www.LetMarket.com
http://www.simbatrade.com
http://www.TradeHelper.org
http://www.OldWorldQuality.com
http://www.toboc.com

http://www.worldbid.com

http://www.NetGlobalTrade.com
http://www.GlobalTradeNetworks.com

http://www.e-Trader.com




m http://www.bizeurope.com

m http://www.eceurope.com

m http://www.globaltradenetworks.com

m http://www.tradexpro.com

m http://www.dunyaihale.com/epr...tail.do~tr
m  http://www.ekm.tsk.mil.tr/iha...le_inc.jsp
m ydmh.foreigntrade.gov....yfalar.ntm

m simap.eu.int/A/2330efb...8d_en.html

m ted.publications.eu.int/official/

m http://www.tobb.org.tr/

m http://www.ttn.com.tr/ttn/Sol...index.aspx
m  http://www.sumerium.com

m http://www.ec21.com

m http://www.globalsources.com

m http://www.tradeturkey.com




http://www.worldtradeaa.com
partner-china.com/en/index.php
http://www.e-partner.com
http://www.webtrados.com/
http://www.thomasglobal.com/
http://www.thomasb2b.com/



BIR ORNEK: Un degirmeni, bugday isleme makinalari
ureticisiyiz. Ihracat yapmak istiyoruz.

Urdnimuzun Gumruk Tarife Pozisyon Numaralart (GTIP):
84.37 : Tohumlarin, hububatin, kuru baklagillerin,

temizlenmesi, ayiklanmasi, 6gltilmesi veya

islenmesine mahsus makine ve cihazlar

84.37.10 : Tasnif edilmesi ve ayiklanmasina mahsus mak.
84.37.80 : Ogutiilmesine islenmesine mahsus makineler
84.37.90 : Aksam ve parcalar



BIR ORNEK: Un degirmeni, bugday isleme makinalari
ureticisiyiz. Ihracat yapmak istiyoruz.




BIR ORNEK: Un degirmeni, bugday isleme makinalari iireticisiyiz.
Ihracat yapmak istiyoruz.

Turkive'nin (GTIP: 843780) Tahillarin 6giitiilmesine mahsus makinelerin ihracatini yaptidi

Ulkeler, Kaynak:www.trademap.orq

Importers

Exported
value in 2005

Exported
value in 2006

Exported
value in 2007

Exported
value in 2008

Exported
value in 2009

'World 51,099 56,186 88,525 117,468 107,501
'Kazakhstan 7,550 12,812 16,341 12,561 16,478
'‘Egypt 3,009 2,967 1,833 4,726 15,425
‘Iran (Islamic Republic of) 2,183 2,671 8,212 9,936 9,337
‘Iraq 2,355 3,465 1,736 7,922 6,942
‘Algeria 2,219 1,283 1,453 6,941 4,955
‘Italy 2,596 2,267 4,944 975 4,688
'Russian Federation 3,231 3,147 5,794 11,460 3,932
‘Lithuania (0] 9 22 1,937 3,289
'Azerbaijan 3,049 4,374 2,701 3,161 3,153
‘Greece 66 341 3,466 2,003 2,980
‘Libyan Arab Jamahiriya 11 271 1,578 6,075 2,915
'Syrian Arab Republic 533 765 2,435 5,942 2,391
'Free Zones 5,192 922 8,456 14,547 2,311
'‘'Kyrgyzstan 692 181 1,063 366 2,112
'Pakistan 62 61 608 445 2,112
'Sudan (0] 2 329 677 1,930
'‘Bulgaria 1,234 1,297 2,665 2,670 1,806
'Ukraine 410 414 717 863 1,543
'Serbia and Montenegro 1,590 0 0 0 1,500
'Tajikistan 2 (0} 4 2,578 1,294
'Morocco 3,284 2,460 57 2,955 1,117
‘India & 406 208 670 1,052
'Indonesia 135 516 (0] 119 1,032
'Hungary 1 193 3 348 1,002
'South Africa 366 480 1,236 333 946
'Romania 159 790 5,35 1,556 882
'Uzbekistan 2,407 3,019 2,790 3,030 841
‘Germany 230 89 912 278 819
'Ethiopia 275 579 43 63 764
'United Arab Emirates 165 6 i, B 1, 716 686
‘'Kenya 10 63 6 119 677




BIR ORNEK: Un degirmeni, bugday isleme makinalari
ureticisiyiz. Ihracat yapmak istiyoruz.

Turkiye’den hangi firmalar ihracat yapiyor?

ARAMA SONUCLARI
Uriin: HUBUBAT VE BAKLAGILIN OGUTULMESI,
ISLENMESI ICIN MAKINA VE CIHAZLAR
Thracatc1 Firma Sayis1 Yaklasik 600



https://ihrrehber.ticaret.gov.tr/ihracatcilar-rehberi

BIR ORNEK: Un degirmeni, bugday isleme makinalari iireticisiyiz.
Ihracat yapmak istiyoruz. s437so piinya ihracati: kaynak:www.trademap.org

Trade Indicators

Annual

Value Trade ALEL growth AL Share
. growth - growth .
Exporters exported balance Quantity Quantit Unit value in value in A vellue in
in 2008, in 2008 exported Unit y (USD/unit) between quantity between world
in USD in USD in 2008 between exports,
2004- 2007-
thousand thousand 2008. % 2004- 2008 9% %0
* 7% 2008, % oA
'World 796,831 26,960 69,832 Tons 11,411 11 9 13 100
'Switzerland 146,068 141,335 5,467 Tons 26,718 2 -3 -14 18.3
"Turkey 117,468 112,523 24,033 Tons 4,888 30 19 83 14.7
‘Italy 90,124 75,842 8,321 Tons 10,831 (0} -2 11.3
'‘Germany 83,187 60,033 3,683 Tons 22,587 -7 36 10.4
'‘China 63,213 57,024 3,667 Tons 17,238 26 21 59 7.9
‘United States of 36,192 [13,029 |2,100 Tons 17,234 15 7 -15 4.5
America
'‘Netherlands 35,584 31,918 2,390 Tons 14,889 32 25 13 4.5
'‘Denmark 24,229 23,171 1,552 Tons 15,611 22 16 -10 &
'Thailand 23,444 16,232 1,465 Tons 16,003 33 26 63 2.9
'Spain 18,634 10,973 3,996 Tons 4,663 43 96 -17 2.3
'United Kingdom 14,845 9,374 581 Tons 25,551 2 -24 83 1.9
'‘France 11,953 376 729 Tons 16,396 18 7 -42 1.5
'South Africa 11,326 946 657 Tons 17,239 11 6 103 1.4
'‘Poland 10,799 2,652 2,197 Tons 4,915 29 31 42 1.4
'Czech Republic 10,381 9,896 1,042 Tons 9,963 67 46 158 1.3
‘Japan 9,297 5,014 218 Tons 42,647 16 2 31 1.2
'Austria 8,066 -1,734 351 Tons 22,980 34 37 73 1
'‘Colombia 8,047 -1,293 447 Tons 18,002 47 7 250 1
'Swaziland 6,880 6,880 502 Tons 13,705 -90 0.9
'‘Belgium 6,813 -2,205 556 Tons 12,254 6 -7 97 0.9
'India 6,740 -21,606 391 Tons 17,238 30 24 16 0.8
'Argentina 5,654 260 466 Tons 12,133 63 41 304 0.7




BIR ORNEK: Un degirmeni, bugday isleme makinalar iireticisiyiz.
Ihracat yapmak istiyoruz. 843780 pinya ithalati: kaynak:www. trademap.org

Trade Indicators

Average
Annual -
value Trade Annual Annual Share t_arlff

. . growth " growth . (estimated)

Importers imported balance Quantity - q q A in :
. " ) Quantity Unit value |in value . in value applied by
in 2008, in 2008 imported Unit (USD/unit) |between quantity T world the
in USD in USD in 2008 2004- between 2007~ imports, SEURTE
thousand thousand 2008 % 2004- 2008. % 26 y

» 7% 2008, 2% e

'World 769,871 26,960 76,498 Tons 10,064 11 I 7 100

‘Nigeria 89,083 -89,083 6,511 Tons 13,682 54 11.6

‘'Kazakhstan | 40,006 -39,990 6,454 Tons 6,199 28 Sk -6 5.2

‘India 28,346 -21,606 2,072 Tons 13,681 37 34 67 3.7

'Iran

e 28,075 -28,072 3,616 Tons 7,764 18 16 14 3.6

Republic

of)

'VVenezuela 25,829 -25,829 1,752 Tons 14,743 53 16 277 3.4

‘United

States of 23,163 13,029 1,693 Tons 13,682 B -3 -6 3

America

‘Germany 23,154 60,033 1,004 Tons 23,062 -2 -10 10 3

IRUESE 20,728 -18,451 3,691 Tons 5,616 9 11 -18 2.7

Federation

'Romania 17,350 -17,287 983 Tons 17,650 81 30 21 2.3

'Algeria 15,568 -15,568 2,109 Tons 7,382 -21 -12 244 2

‘Brazil 14,778 -11,076 984 Tons 15,018 57 47 86 1.9

‘Morocco 14,717 -14,717 1,212 Tons 12,143 2 -6 126 1.9

'Free Zones 14,547 -14,539 1,515 Tons 9,602 25 -1 72 1.9

‘Italy 14,282 75,842 1,032 Tons 13,839 45 38 -6 1.9

'Libyan

Arab 14,089 -14,089 1,108 Tons 12,716 52 7 47 1.8

Jamahiriya

'Egypt 13,495 -13,495 986 Tons 13,687 1.8

‘France 11,577 376 472 Tons 24,528 8 -1 -17 1.5

'Mexico 11,189 -9,439 818 Tons 13,678 -1 -11 3 1.5

‘South

Africa 10,380 946 759 Tons 13,676 3 1 33 1.3




BIR ORNEK: Un degirmeni, bugday isleme makinalari
ureticisiyiz. Ihracat yapmak istiyoruz.

Verilere gore hedef ulke secilir:

IRAN, HINDISTAN, RUSYA, ROMANYA......




BIR ORNEK: Un degirmeni, bugday isleme makinalari
ureticisiyiz. Ihracat yapmak istiyoruz.

- Ticaret Bakanhg: Ulke Masalari
(www.ticaret.gov.tr/yurtdisi-teskilati)

- Ithal giimriik vergileri
(mkaccdb.eu.int )

- Fuarlar
(https:/ /www.ticaret.gov.tr/ihracat/fuarlar,
TOBB, www.expodatabase.com/,
www.ufinet.org/)



http://www.ticaret.gov.tr/yurtdisi-teskilati
http://mkaccdb.eu.int/
http://www.expodatabase.com/

ALAN ARASTIRMASI

Naslil yapiyoruz?

1. Hedef pazar ile halen ticaret yapan
firmalara anket calismasi

2. Hedef pazardaki alicilarla yuz ytuze gorusme

3. Hedef pazarda urinin satisa sunuldugu
verleri ziyaret (perakendeciler, toptancilar,
Show roomlar, depolar, zincir magazalar,
marketler)

4, Hedef pazarda urun ile ilgili bir fuari gezme
ve/veya fuara katilma




lhracatta Miisteri Bulma Yollari

1. Sade ve Iglevsel Bir Web Sitesi

Burada iki énemli konu var. Birincisi, potansiyel bir
alici internette arama_motorlarini_kullanarak sizinle
ilgili  bir 4rdn veya hizmeti aradiginda sizi
bulabilmelidir. [kincisi ise, sizi buldugunda web
sitenize bakarak iyi bir izlenim edinebilmesi gerekir.

Sitenizin arama motoriari ile uyumlu ve profesyonel
bir tasarima sahip olduguna emin olun.




Ilhracatta Miisteri Bulma Yollari

— Siteniz hizli a¢ilsin: Kimse sizin Urlinlerinize bakmak icin dakikalarca
beklemek istemez. Web icin optimize edilmis resimler ve gereksiz
kodlardan arindiriimis bir websiteniz olsun.
— Ulasilabilir olun: Telefon numaraniz, eposta adresiniz ve diger
iletisim bilgileriniz her sayfanin altinda sabit olarak yer alsin. Ayrica
direk mesaj atabilecekleri bir iletisim formu da olmal.
— Giincel olun: Websitenizde bulunan bilgilerin her zaman giincel
olmasina dikkat edin

— Optimize edin: Websitenizin internette gortunur olmasi buyuk
Olcide arama motorlarindan geciyor. Arama motoru optimizasyonu
(SEO) yontemleri kullanarak veya bunun icin bir danismanlik alarak
sitenizi goérindr kilin. Urlinliniz Google’da aratildiginda en listlerde
gozikmeli.




lhracatta Miisteri Bulma Yollari

2. Blog

mSirketiniz ve sektorinuzle ilgili paylasimlar yapacaginiz bir
blogunuz_olsun. Yeni bir urun mu piyasaya suruyorsunuz, bir
fuara mi katiliyorsunuz? Hemen bir blog yazisi hazirlayip
yayinlayin.

mBlogu kendi siteniz Uzerinde calistirabilir, Google Blogger gibi
servisleri kullanabilir, bagka bloglara misafir yazar olabilir veya bir
blog yazari ile anlasip hakkinizda yazilar yazdirabilirsiniz.

mBlog cok guclu bir medyadir, mutlaka kullanin.




lhracatta Miisteri Bulma Yollari

m 3. Sosyal Medya

m Facebook, Twitter, LinkedIn, YouTube gibi belli basl
sosyal medya sitelerinde firmanizin sayfasini olusturun.




lhracatta Miisteri Bulma Yollari

m 4. Global ve Yerel Firma Rehberleri (B2B
Siteler)

m FEuropages, Kompass, Trade Atlas, Bizbey, EXxport
Bureau, Panjiva, Import Genious gibi kuresel B2B siteler
ve kaliteli yerel firma rehberlerine kayit olun.




lhracatta Miisteri Bulma Yollari

m 5. Internet Reklamlari

m Google ve Yandex'te anahtar kelimelerinize uygun
reklamlar verin. Alaninizla ilgili kaliteli nis_sitelere reklam
vermek de ¢ok ise yarar.




lhracatta Miisteri Bulma Yollari

m 6. iInternet Aramasi

m Burada iki temel yoldan birisi Google, Yandex, Bing gibi
arama motorlarini kullanarak arama yapmak, bir digeri ise
klresel ve yerel B2B portallara, online firma rehberlerine,
ticari bilgi kaynaklarina bakmaktir. Bu aramay! sosyal
medya cephesine de tasiyabilirsiniz.




lhracatta Miisteri Bulma Yollari

m 7/.Ticaret Musavirlikleri

m Yurtdisindaki ticaret musavirlerimize yazip potansiyel
miisteri_bilgisi talep edebilirsiniz. Ozellikle onlara tam
olarak ne istediginizi dogru ve net bir sekilde izah etmeniz
gerekir.

m Benzer sekilde, yabanci ulkelerin Turkiye'deki ticaret
musavirlerine kendinizi tanitmanizda da fayda vardir.




lhracatta Miisteri Bulma Yollari

m 8. Ticaret Heyetleri

m Ticaret heyetlerinin aktivitelerini takip edin. Bu heyet
aktiviteleri genellikle ihracatgi birlikleri, ticaret odalari ve
ticaret derneklerinin bir organizasyonu olarak karsimiza
cikar. Bir _heyetin _icerisinde yurtdisina gitme veya
Tirkiye'yi ziyaret eden bir heyet ile bulusma dogrudan
musterinize ulastirmasa dahi orada tanistiginiz kisiler sizin
icin ilgin¢ olanaklara yol acabilir.

m Jhracatci birliklerinin, ticaret odalarinin ve ticaret
derneklerinin__email gruplarina Uye olarak bu heyet
aktivitelerinden haberdar kalabilirsiniz.
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m 9. Fuar Katilimi

m Fuarlara katilin. Fuar katilimi urunlerinizi
sergileyebileceginiz, potansiyel mausterilerle dogrudan
gorusebileceginiz, hatta onlarla hemen orada is
anlasmalari yapabilece@iniz, "bu pazarda biz de varnz"
diyebileceginiz onemli etkinliklerdir.
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m 10. Pazar Arastirmasi Gezileri

m Pazar arastirmasi gezileri ihracat isinin olmazsa olmazidir;
veni  _misteriler __bulmak, eskileri _ tutundurmak,
potansiyel alicilarin ilgisini _cekmek, pazar hakkinda
bilgi toplamak icin mutlaka arastirma gezileri yapin.

m Bu geziler ile bazi "hayalet" alicilarin varligindan da
haberdar olursunuz. Mesela Rusya, Ukrayna ve bircok
Afrika dlkesinde bazi buyuk alicilar vardir. Bunlarin web
siteleri olmaz, onlar internetten bulamazsiniz. Bazilarinin
kartviziti bile yoktur. Iste bdyle misterileri ancak o pazari
gezerek ve bilgi toplayarak bulabilirsiniz.
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m 11. Sektorel Yayinlar

m Sektorel yayinlari (dergiler, gazeteler, rehberler, web
portallari) iki sekilde kullanabilirsiniz. Birincisi, reklam
verirsiniz_- bu, potansiyel musterilerin dikkatini cekmek
yaninda sizi vyayincilarla arkadas da vyapar. Bazi
yayincilardan pazar aktorleri hakkinda harika bilgiler
alabilirsiniz. EQer onlarin reklam vereni olursaniz bu
bilgileri size seve seve saglayacaklardir.

m Ikincisi, bu vyayinlari  inceleyerek  musterilerinizi
bulabilirsiniz. B2B bir ticaret s6z konusu olduguna gore
sizin musterileriniz de kendi musterilerine ulasmak icin bir
takim sektorel dergi ve gazetelere reklam veriyor olabilirler.
Benzer sekilde fuar kataloglarini ve internet reklamlarini
da bu gozle inceleyebilirsiniz.
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m 12. Online ve Offline Is Networkleri

m Bu networkler online veya offline, yerel veya kiresel,
dernek veya sirket_statusunde olabilirler. Amaglari tyeler
arasinda etkilesim yaratmak, bir birlik olarak hareket
etmenin avantajlarindan Uyelerini faydalandirmaktir. Sadece
bir is iliskisinin bile yaratabilecegi imkanlari dustunurseniz bu
networkler icin odeyeceginiz uyelik bedellerinin higcbir onemi
yoktur.







